ЗА, ПРОТИВ И КАКО
	
НЕКИ САВЕТИ ЗА ДОБРО СТРУКТУИРАЊЕ ГОВОРА У ВРЕДНОСНОЈ ДЕБАТИ

А ТИМ
ГОВОР А - 1: Први афирмативни, тзв. конструктивни говор захтева да говорник најпре представи свој тим (чланове понаособ) и јасно изнесе тезу коју тим брани и доказује. Пожељно је да дефинише кqучне појмове резолуције (тезе). Начин на који А тим дефинише појмове би требало да прихвати и Н тим. Након уводног образлагања ставова А - 1 говорник износи аргументе, два до три, јер временска ограниченост говора не дозвољава више. Сви аргументи би требало да поткрепљују једну општу идеју – критеријум и да нису међусобно противречни. Доказивање треба да је само у основним назнакама постављено, без навођења чињеница. Како током дебате не могу да се уводу нови аргументи које А - 1 није поменуо, тим треба да се определи за најјаче и уопштено формулисане аргументе.

ГОВОР А - 2: Други афирмативни, тзв. реконструктивни говор се изводи након два наступа Н тима, тако да су аргументи А тима већ мање убедљиви. Зато овај говор треба да поврати њихову убеђивачку снагу. Али, пре него што реконструише аргументе, А - 2 говорник мора да одговори на нападе Н тима.Значи, треба да смисли начин да оспори замерке које су им упућене. Уколико и не покуша да одговори на постављене нападе, то изгледа као да их и одобрава, тј. признаје да је Н тим у праву. Добро је да се А - 2  позове на примере и податке из искуства како би учврстио своје позиције.

ГОВОР А - 3: Током свог излагања А - 3 би требало да публику и судије укратко подсети на целокупан ток дебате, али их при томе убеди да је А тим био у праву. Сумирање дебате трећег говорника треба да истакне поља сукоба, тј. оно око чега су се тимови највише спорили. Успехе свог тима треба да нагласи, а неуспехе да прећути или минимализује. У овом говору нарочито долази до изражаја реторско умеће говорника. 
	
НЕКИ САВЕТИ ЗА ДОБРО СТРУКТУИРАЊЕ ГОВОРА У ВРЕДНОСНОЈ ДЕБАТИ

Н ТИМ
ГОВОР  Н- 1:  Свој говор Н - 1 говорник почиње представљањем поименице чланова свог тима и јасним декларисањем да се они не слажу са постављеном тезом (резолуцијом). Одређења кључних појмова тезе које у првом говору наводи А тим, би требало да прихвате, сем уколико то заиста није погрешно тумачење датих појмова. Основни задатак  Н - 1 говорника је да нападне аргументе А тима. Он треба да осмисли начине оповргавања , а потом и да изнесе аргументе у прилог свог негативног становишта. Пошто ти аргументи треба да се бране током целе дебате, треба да буду добро одабрани и општег карактера. Они треба да су међусобно сагласни и да подржавају исту општу идеју - критеријум.

ГОВОР  Н - 2: Говорник Н - 2 треба да реконструише и напада А тим и аргументе у прилог свог становишта. Уколико не оповргава разлоге А тима- а то је основни задатак Н тима, сматра се да прихвата мишљење афирмације. Аргументе поткрепљује логички, али и чињенички, примерима и подацима из искуства.

ГОВОР  Н - 3: Током свог излагања Н - 3 би требало да публику и судије укратко подсети на целокупан ток дебате, али их при томе убеди да је Н тим био у праву. Сумирање дебате трећег говорника треба да истакне поља сукоба, тј. оно око чега су се тимови највише спорили. Успехе свог тима треба да нагласи, а неуспехе да прећути или минимализује. У овом говору нарочито долази до изражаја реторско умеће говорника.




